Анализ рынка оптовой продажи сахара.

          ФАС России проанализировал ситуацию на рынке  сахара. В ходе анализа представленных предприятиями-производителями данных о динамике изменения цен признаков согласованных действий не установлено. Ценовая политика предприятий, осуществляющих производство более 60% сахара в Российской Федерации, является различной. 


Анализ отпускных цен за период с 2005 по январь 2009 г. показал, что в настоящее время отпускная цена сахара находится на уровне 2005 года (по данным Росстата).

Динамика отпускных и потребительских цен на сахар белый в Российской Федерации за период с 01.01.2005 по 01.01.2009г.
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Из графика видно, что наибольшее значение потребительских цен наблюдалось в 2006 году (более 28 руб/кг), затем, в 2007 году, произошло их снижение до 23 руб/кг. В течение 2008 года рост потребительских цен был незначительным, а в декабре 2008 года отмечено их снижение до 23 руб/кг.


Полный отчет о проведении анализа представлен на сайте ФАС России, также указанный анализ был направлен в Правительство Российской Федерации.


ФАС России в рамках анализа ситуации на рынке сахара проанализировал данные по 44 заводам, входящим в состав групп лиц   основных компаний, присутствующих на рынке производства сахара, таких как Группа компаний «Сюкден» (5 заводов), Группа компаний «Разгуляй» (10 заводов), Группа компаний «Доминант» (7 заводов), Группа компаний «Русагро» (6 заводов), Группа компаний «Продимекс» (16 заводов).

Совокупная доля указанных компаний в общем объеме производства сахара в 2008 году составляла 61,4 % и незначительно увеличилась по сравнению с 2007 годом (59,14 %). При этом наибольшая доля – 18, 4% принадлежит Группе компаний «Продимекс», доля остальных компаний составляет от 14% до 7,2%.

Доли компаний на рынке производства сахара 
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Как правило, эти компании являются  вертикально интегрированными холдингами, где выращиванием сахарной свеклы и производством сахара занимаются агрофирмы и сахарные заводы группы.  Функции реализации готовой продукции сконцентрированы в головном офисе. В состав таких холдингов входят как заводы — производители сахара, так и организации, осуществляющие оптовую поставку сахара, в том числе, в торговые сети.


В целях проведения проверки обоснованности установления цен в оптовом сегменте рынка сахара оптовый рынок сахара был разбит на два звена. 
В первое звено были включены компании, реализующие сахар непосредственно с заводов и, как правило, входящие в одну группу лиц с производителями сахара, при этом не учитывалась переработка давальческого сырья
. 


Во второе звено отнесены компании, осуществляющие закупку сахара у организаций оптовой торговли первого звена. При этом необходимо отметить, что основные объемы реализации сахара приходятся на первое звено.


Динамика цен у организаций оптовой торговли первого звена.
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На данном графике представлены средневзвешенные показатели  закупочной стоимости, отпускной цены и себестоимости сахара, все данные приведены без НДС. Так, из графика видно, что закупочная цена и себестоимость сахара в январе - феврале текущего года составила  14 - 15 рублей и 17 — 17,5 рублей соответственно. При этом отпускная цена сахара в январе — феврале 2009 г. выросла и составила 18,75 рубль в январе  и 21,71 рубль в феврале т.г.


Рентабельность организаций оптовой торговли первого звена.
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Такой резкий скачок цен приводит к росту рентабельности. Из графика видно, что она составила в январе и феврале текущего года соответственно 10,67% и 24%, (для сравнения: в  аналогичном периоде прошлого года рентабельность составила 1% и 5%). Вместе с этим, заводы — производители сахара показали в январе 2008 года рентабельность на уровне 11%, а в январе 2009 г. этот показатель составил 9,5 %.


 Динамика цен у организаций оптовой торговли второго звена.

Из графика видно, что закупочная цена сахара в январе — феврале  текущего года составила 16,62 — 17,68 рублей при себестоимости 16,69 — 17,69 рублей соответственно. Отпускная цена сахара при этом составила в январе — феврале 2009 г. 16,78 и 17,79 рублей соответственно.[image: image4.emf]Январь
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Необходимо отметить, что при относительно высокой закупочной цене сахара, которая составила у организаций оптовой торговли второго звена в январе — феврале 16,62 и 17,79 рублей за килограмм  (в организациях оптовой продажи сахара первого звена 14 и 15 рублей соответственно), надбавка к цене у организаций-оптовиков второго звена составила в среднем 40 копеек, а у компаний-оптовиков первого звена - 2,5 рубля. 


Рентабельность  организаций оптовой торговли второго звена.
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Учитывая небольшую надбавку к цене на сахар организаций оптовой торговли второго звена, а также жесткую конкуренцию на рынке, они не смогли пока самортизировать свои затраты, что ярко отражено на графике рентабельности. Так, в январе — феврале прошлого года их рентабельность составляла 0,57% и 0,74%, а аналогичном периоде текущего года  - 0,51% и 0,59% соответственно.

Структура себестоимости  у оптовых продавцов сахара. 
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Из графика видно, что основную долю затрат организаций составляет приобретение сахара — около 92%, остальные затраты были разделены на следующие позиции: тара и упаковочные материалы - менее 1%, общехозяйственные расходы — 2,5%, расходы на продажу — 4,5%, внепроизводственные расходы - 1,5 %.

Выводы по итогам проведенного анализа рынка сахара.

1. Основными факторами повышения цен на сахар в январе 2009 года, по данным заводов — производителей, явились:

· переход заводов на переработку импортного сахара-сырца (стоимость сахара-сырца на Нью-Йоркской товарно-сырьевой бирже в январе 2009 года составила 304,26 долларов США за тонну, что выше цен декабря 2008 года на 22,2%).

Вместе с тем, по данным Росстата, в январе текущего года по отношению к аналогичному периоду прошлого года в 5,2 раза увеличилось производство сахара из сахарной свеклы. Таким образом, в январе этого года в связи с большим урожаем свеклы заводы продолжали переработку свеклы, в связи с чем резкого скачка цен на сахар у заводов — производителей сахара не наблюдалось;

· рост курса доллара США и рост ставок банков по кредитам, что привело к росту себестоимости производства и продажи сахара;

-       установление в декабре 2008 года сезонной пошлины на сахар-сырец в размере 220 долларов США за тонну;

· общеэкономические факторы, включая рост тарифов естественных монополий.

2. Основной рост цен на сахар произошел в оптовом сегменте у организаций оптовой торговли первого звена.

Сложившаяся динамика цен позволяет достичь высокого уровня рентабельности и создать некую «подушку безопасности», в том числе, и для заводов — производителей.  Как уже указывалось ранее,  организации оптовой торговли первого звена входят в вертикально интегрированные холдинги с заводами. Ррост цен в оптовом сегменте вызывает рост цен на сахар в розничной торговле, а также повлечет за собой рост цен на продукцию смежных отраслей, таких как кондитерская, хлебопекарная, производство соков, молочных продуктов и т.п.

3.  ФАС России отмечает, что рынок оптовой продажи сахара является умеренно концентрированным и конкурентным. На нем отсутствуют субъекты, занимающие доминирующее положение. Признаков установления монопольно высокой или монопольно низкой цены не выявлено.

Однако необходимо отметить, что ряд хозяйствующих субъектов воспользовался  сложной ситуацией на рынке и паническими настроениями.  Так, если в прошлом году в ряде компаний первого звена рентабельность в январе — феврале  была отрицательной, то в начале этого года составила 17 — 20 %. При этом цена на сахар в некоторых организациях поднялась в феврале текущего года до 36 рублей за килограмм. 

В результате  проведенного анализа было установлено, что наибольший рост цен на сахар произошел в оптовом звене, что требует отдельной проверки с целью выявления согласованных действий.

ФАС России продолжит мониторинг цен на сахар. В случае обнаружения признаков нарушения антимонопольного законодательства будут приняты соответствующие меры антимонопольного реагирования.

Кроме того, будет продолжена работа по выявлению актов органов исполнительной власти субъектов Российской Федерации, направленных на ограничение конкуренции, а также антиконкурентных соглашений органов исполнительной власти субъектов Российской Федерации с хозяйствующими субъектами.


В то же время, территориальные управления ФАС России осуществляют постоянный контроль соблюдения антимонопольного законодательства заводами — производителями сахара и организациями оптовой торговли на региональном уровне.


Так, Управлением ФАС России по Пензенской области возбуждено дело по признакам нарушения сахарными заводами области антимонопольного законодательства, выразившегося в согласованных действиях по одновременному повышению отпускных цен на сахар, повлекших установление и поддержание экономически необоснованных, завышенных цен. 
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�	В этом случае, собственниками сырья для производства сахара (свекла, сахар-сырец) и конечного продукта является компания, передающая сырье на переработку. При этом заводы производители сахара предоставляют только услуги по переработке сырья.
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